
Gebietsverkaufsleiter (m/w) / HV BARTL Wärmepumpen
gesucht!
Regionen: Rheinland-Pfalz, NRW und Hessen

Tätigkeit
Sie sind in der Funktion als selbstständiger Handelsvertreter/in auf Provisionsbasis mit Home Office
für die systematische Marktbearbeitung und für die Steigerung der Marktpräsens verantwortlich. Dabei
bearbeiten Sie ein definiertes Verkaufsgebiet selbstständig und eigenverantwortlich und setzen kreativ
und konsequent unsere gemeinsamen Vertriebsziele um. Diese bestehen in erster Linie im Verkauf
von Wärmepumpen und deren Zubehör.
Dabei sind Sie insbesondere für die folgenden Bereiche verantwortlich:
Akquise, Beratung und Betreuung von Neukunden
Betreuung von Handwerkspartnern, Planern, Architekten und Verbrauchern bei Verkauf und Technik
 Präsentation & Trainingsbesuche bei potentiellen Kunden und Anwendern mit Handwerkspartnern
Eigenständiges Planen und Durchführen von Verkaufsaktionen
Marktbeobachtung und Marktanalyse im Verkaufsgebiet
Repräsentation des Unternehmens

Wir bieten Ihnen ein festes Vertriebsgebiet, innovative Produkte in einem der Zukunftsmärkte,
Unterstützung bei der Kundengewinnung, Produkt-und Verkaufsschulungen, sowie eine lukrative
Vergütung auf Provisionsbasis.
Anforderungsprofil
Wir erwarten eine abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung
Sie haben gute technische Kenntnisse aus der Kälte- und/oder Heizungstechnik
Weiterhin haben Sie Berufserfahrung in der Akquisition und Betreuung von Installationsfirmen, ideal
wäre ein bestehender Kundenstamm bzw. Kontakte zu Heizungsfachfirmen.
Sie sind verkaufsstark, haben ein hohes Maß an Selbstständigkeit, Organisationsvermögen und
Motivation.
Mit gewandtem sicherem Auftreten bringen Sie Vertragsgespräche zielorientiert zum Erfolg.
Geplanter Eintrittstermin: sofort, nach Absprache

Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen senden Sie bitte an:
juergen.lang@bartlwp.de
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